
可行性研究

关于服务
可行性研究是一种对拟议项目、方案或计划进行全面分析和评估的方法，旨在判断其是否可行、切实可行以及是

否值得推进。可行性研究的主要目标是在投入大量资源之前，评估项目的可实施性和潜在价值。

可行性研究通常在项目实际开发或实施之前进行，涉及对项目的各个方面进行审查，以评估其技术、运营和财务

可行性。可行性研究的主要组成部分包括：

需求评估 竞争评估 市场份额
分析 财务预测

可行性研究

市场调研

商业计划

关于服务
商业计划是一份战略性文件，概述了公司的市场进入策略、财务预测、市场调研以及企业目标。商业计划总结了组织的发展

战略，有助于获取资金支持，并为业务需求的预测提供依据。

我们的方法

通过一手与二手调研对市场进行细分与规模测算，
以明确合适的目标市场和终端用户

整理收集到的数据，通过验证生成洞察，以得出总
体市场份额

通过分析不同情景，对收入模型进行评估

制定业务和市场策略，将产品/服务推向市场；同时
设计组织架构并制定实施路线图

评估业务的可行性，并撰写报告以供管理层讨论和
呈报

地址：
上海办公室/ 上海市浦东新区陆家嘴环路1000号恒生银行大厦9楼

迪拜办公室/ 34th Floor, Office 3401, Al Manara Tower, 
Business Bay, PO Box 75952, Dubai, UAE



收购并购

关于服务
并购（M&A）服务旨在通过协助企业进行兼并或收购，推动其战略性增长计划。该服务涵盖多个环节，帮助企业实现业务扩张、

提升市场份额、获取新技术，或通过协同效应提高运营效率和盈利能力。

并购（买方顾问/收购方服务）

评估原因、为企业定价、理顺
财务，并组建专业顾问团队

制作信息备忘录（CIM）、筛
选潜在买家、秘密推介交易，

并管理意向书（EOI）

评估报价、进行全面尽职调
查，并协商交易条款

达成意向书（LOI）、起草购
股/资产购买协议，并完成所

有权交割

准备

营销

谈判

交易完成

阶段 活动

并购（卖方顾问/出售方服务）

准备阶段 尽职调查

战略评估

目标识别

初步调研

初步接洽

财务尽职调查

运营尽职调查

法律与合规尽职
调查

商业尽职调查

估值报价

谈判

意向书

尽职调查审查

整合规划

企业文化整合

运营整合

利益相关方沟通

交易后审核交易执行

企业估值

关于服务
企业估值有助于确定一家公司的经济价值。估值过程会综合评估多项因素，包括财务表现、资产状况、行业趋势和市场环境，以

判断企业在市场中的真实价值。同时，企业估值也常作为并购（M&A）或收购谈判的重要依据。

对估值结果进行
整体评估，分析
关键数据的敏感
性，并给出估值
区间

初步了解

应用方法

确定输入项

评估价值

结果分析与报告

了解客户的商业模式和交
易逻辑

采用国际认可的估
值方法

确定并计算估值所需的
关键输入。这些输入包
括管理层提供的信息
（财务预测、未来经营
计划、维护成本及现行
财务状况），以及独立
估算的数据（资本成本、
估值倍数）

将估值方法应用于
相关输入，以评估
企业价值

第一步

第二步

第三步

第四步

第五步

地址：
上海办公室/ 上海市浦东新区陆家嘴环路1000号恒生银行大厦9楼

迪拜办公室/ 34th Floor, Office 3401, Al Manara Tower, 
Business Bay, PO Box 75952, Dubai, UAE


